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Meble Matkowski x Wayfair

Dźwignie wzrostu:

Selekcja
● Odblokowanie produktów, 

dzięki dostarczeniu 
certyfikatów

● Dodanie nowych produktów

Merch
● Uzupełnienie 100% 

wymaganych tagów oraz 
60% rekomendowanych 

● Dodanie przynajmniej 3 
zdjęć do każdego z 
produktów

Ceny
● Zwiększenie 

konkurencyjności cenowej
dzięki co - investment 
Wayfair 

● Regularny udział w 
promocjach

Z powodu zaniedbania konta Meble Matkowski - maksymalna sprzedaż w ostatnich miesiącach była 
na poziomie ok. 2 tysięcy dolarów. Aby wykorzystać pełen potencjał firmy w 2024 roku będą musiały 
zostać podjęte konkretne działania 
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Co trzeba zrobić? 
1) Dostarczenie wymaganych dokumentów tam gdzie to możliwe i dodanie ich w Partner Home (w przypadku REACH 

oraz General Safety Directive Compliant potrzebne będą jedynie deklaracje)
2) Sukcesywne dodawanie nowych produktów

 

Spośród 113 aktywnych produktów w katalogu sprzedaż została zablokowana dla aż 89 z nich. 
Głównym powodem blokady jest brak wymaganych przez Wayfair certyfikatów. 

Selekcja



4

Większość produktów Meble Matkowski posiada jedynie 1 - 2 zdjęcia, a wymagane przez Wayfair tagi 
są uzupełnione na poziomie zaledwie 51.49% - oba te czynniki wpływają na mniejsze zainteresowanie 
klientów oraz słabszą widoczność 

Merch

Co trzeba zrobić? 
1) Dodanie przynajmniej 3 zdjęć do każdego z aktywnych produktów - w tym przynajmniej jednego aranżacyjnego
2) Uzupełnienie tagów wymaganych w 100% oraz tagów rekomendowanych w przynajmniej 60%
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 Ceny
 Podstawowym czynnikiem wpływającym na sprzedaż są konkurencyjne ceny na co dzień. Co - 

investment Wayfair jest doskonałą okazją na uzyskanie dodatkowego rabatu dla klienta 
końcowego

Zasady co - investment

Rekomendacje:
1) Udzielenie stałego rabatu na poziomie 7 - 10% na ceny bazowe w celu pobicia sprzedaży i wyłonienia bestsellerów
2) Regularny udział w promocjach z dodatkowym 5% obniżki dla wybranych produktów

 


